










Professionnalisme
et rigueur sont
au rendez-vous

Avec SAVOIEXPO, vous avez la garantie
d’une organisation structurée pour un
salon parfaitement orchestré.

Une gestion optimisée des visiteurs

� Demande de badges en ligne sur le site 
Internet du salon.

� Enregistrement informatisé des visiteurs
avec badges qualifiés. Possibilité de
lecteurs de badges sur stands.

� Catalogue distribué aux visiteurs et acces  
sible sur Internet, avec classement alpha 
bétique et thématique des exposants. 

� Statistiques journalières.

Une communication pertinente et ciblée

� Un plan média professionnel avec
annonces publicitaires et encartage
dans des supports nationaux.

� Un marketing direct ciblé professionnelle
 ment et géographiquement à partir de
fichiers exhaustifs, ainsi que vers les
visiteurs de l’édition précédente :
50 000 invitations nominatives.

� 30 000 cartes d’invitation sont destinées
aux clients des exposants.

� Un espace presse pour présenter
les nouveautés et les événements.

� Un service presse pour relayer l’information
vers les journalistes.



� Animations et démonstrations
culinaires.

� Assemblées générales.

� Conférences et réunions
interprofessionnelles.

� Remises de trophées et de
diplômes.

Animations et
promotions :

des partenaires
actifs et impliqués

Le Salon est organisé avec
la collaboration technique de
la Chambre Professionnelle
de l’Hôtellerie de Savoie.

La Chambre de Métiers
et de l’Artisanat

de la Savoie
assure la Présidence

d’Honneur du salon 2009



L’outil de 
communication
indispensable :

www.salonalpin.com
Toujours plus performant à chaque édition,
le site Internet officiel du Salon Alpin offre aux
exposants et aux visiteurs des services
concrets et efficaces :

� Il constitue une vitrine pour les exposants
qui peuvent valoriser leur offre à l’aide de
différentes formules (bannières, liens, fiche
de présentation, …).

� Largement plébiscité par les professionnels
du secteur, il suscite un véritable engoue
ment avec plus de 36 000 visiteurs en
2007 dont près de 20% pendant le mois
précédant le Salon !

� Il s’intègre parfaitement dans le processus
pré salon : réservation des badges visi
teurs en ligne, présentation des exposants
et des évènements en “pré visite”, prépa
ration du déplacement à la Halle Olym
pique d’Albertville.

Du vendredi 6
au lundi 9

novembre 2009

www.savoiexpo.com

Vos contacts : 
Stéphane FAGES

Directeur Commercial
Matthieu DELOGE
Attaché Commercial

Av. du Grand Ariétaz - 73000 CHAMBERY
Tél. +33 (0)4 79 62 22 80

E-mail : info@savoiexpo.com

Une organisation :
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